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АНОТАЦІЯ 

Стаття присвячена викладенню результатів теоретико-емпіричного дослідження 

особливостей економічної соціалізації школярів з малозабезпечених сімей. В статті 

представлені як теоретичні підходи до проблеми малозабезпеченості, так і методика 

емпіричного дослідження економічної соціалізації школярів. Проаналізовано науковий 

доробок  пошуковців з багатьох галузей знань, який дотичний до проблеми економічної 

соціалізації. Особлива увага приділена суб'єктності, адаптації та суверенності як 

психологічним джерелам продуктивної економічної соціалізації школяра. Розкриті поняття 

«культура носія бідності» та «культура підприємливої людини», якими позначені ключові 

феномени, досліджувані теоретично і емпірично нами в контексті економічної соціалізації 

школярів, адже це є два вектори, згідно з якими може спрямовуватись процес соціалізації 

дитини у сучасній сім’ї. Кожне з цих понять включає в себе комплекс особистісних рис, 

цінностей, активностей, мотивацій, знань та вмінь, ставлень, тощо. Обґрунтована ідея про 

те, провідним психологічним механізмом процесу соціалізації школяра є інтеріоризація 

культури носія бідності, що практикується з дитинства в батьківській сім’ї. Отже, великих 

ресоціалізуючих зусиль потребує формування і подальший розвиток культури 

підприємливої людини у дітей з малозабезпечених сімей. Тим більш ускладнюється цей 

процес, оскільки обидва типи економічної культури (бідності і підприємливості) 

співіснують, практиковані більшою чи меншою мірою у сучасній українській сім'ї. 

Емпіричне дослідження, представлене у даній статті, спрямоване на конкретизацію цих 

сутності цих феноменів та на підтвердження основних припущень щодо їх прояву. Також у 
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статті наводяться результати порівняльного аналізу психологічних чинників  дослідження 

школярів із сімей з різним економіко-психологічним статусом. За допомогою кореляційного 

аналізу показаний взаємозв’язок між особистісними особливостями школярів та показниками  

їх соціалізації, зокрема економічної. Емпірично з’ясовані та пояснені відмінності економічної 

соціалізації школярів із сімей з середнім та високим достатком та з малозабезпечених сімей. 

Доведено, що школярами з малозабезпечених сімей дійсно наслідується батьківська модель 

«культура носія бідності», а школярі із сімей з середнім та високим достатком мають 

тенденцію до формування підприємницького типу особистості та відповідної моделі 

економічної соціалізації.  

Ключові слова: соціалізація, економічна соціалізація, економічна культура особистості, 

малозабезпеченість, підприємницький тип особистості, тяжіння до бідності. 

Постановка проблеми дослідження. 

На сучасному етапі соціально-економічного 

розвитку наша країна переживає глибоку лате-

нтну кризу, що відбивається на кожній україн-

ській сім'ї. Досить поширеними стають явища 

соціально-економічної нерівності: з одного 

боку дедалі більше стає заможних, надто за-

безпечених людей, з іншого ˗ зростає і кіль-

кість сімей, що переживають економічну де-

привацію у всій своїй повноті. 

Сім’я, в свою чергу, є могутнім аген-

том соціалізації дітей, зокрема, економічного 

її аспекту. Тож школярі наслідують моделі 

економічної поведінки батьків. І якщо батьки 

мають труднощі економічної соціалізації, то 

набагато складніше проходить процес еконо-

мічної соціалізації дітей.  

Зараз у соціальній та економічній пси-

хології багато говорять про особливий тип су-

часної людини - людини-підприємця, яка є 

креативною, ініціативною, вольовою, психо-

логічно стійкою та гнучкою, з високим потен-

ціалом адаптивності та досягнень. Чи може 

сформуватися у малозабезпеченій сім'ї, поряд 

з низько соціально-економічно адаптованими 

батьками ця нова сучасна людина-

підприємець? На вирішення цього питання 

було направлене наше теоретико-емпіричне 

дослідження. 

Аналіз останніх досліджень і публіка-

цій. Загальні теоретичні та емпіричні напрями 

вивчення різних аспектів процесу економічної 

соціалізації розроблялись такими зарубіжни-

ми та вітчизняними авторами, як: В. Автоно-

мов, К.Данзигер, О. Дейнека, А. Журавльов, 

Д. Канеман, Дж. Катона, А.Купрейченко, 

В.Москаленко, В. Позняков, В. Радаєв, А. 

Тверскі, А. Фенем, Г. Авер’янова, З.Антонова-

Швед, І. Зубіашвілі, Н.Дембицька, Л. Караму-

шка, О. Лавренко, Н.Левицька та ін. Пробле-

мами сім'ї в аспектах економічної культури, 

монетарної культури, економічної соціалізації 

молодих сімей, виховання як чинника еконо-

мічної соціалізації займалися такі вітчизняні 
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автори, як Т. Мельничук, І. Зубіашвілі, Н. Де-

мбицька, Г. Авер’янова та інші. Психологіч-

ним аспектам проблеми малозабезпечених сі-

мей присвячені праці Т. Богомолової, О. Ва-

сютинського, А.Колота, О. Лібанової, О. Разу-

мової, Н.Римашевської, Г.Чепурко, Л. Черень-

ко, М. Ягодкіної та інших. Однак проблема 

особливостей економічної соціалізації школя-

рів та ресоціалізації дорослих за умов соціаль-

но-економічної депривації досі залишається 

маловивченою.  

Метою наукової статті  є порівняння 

соціально-психологічних особливостей та осо-

бливостей процесу інтеріоризації економічної 

культури школярів із сімей з нормальним та 

високим достатком та із малозабезпечених сі-

мей. Аналізові результатів даного емпірично-

го дослідження і присвячена дана стаття.  

Методологія та методи дослідження. 

У емпіричному дослідження особливо-

стей економічної соціалізації школярів із сі-

мей з різним економіко-психологічним стату-

сом ми виходили з наступних теоретичних 

припущень.  

Існують два протилежні полюси соціа-

льно-економічної соціалізації, що реалізують-

ся в двох протилежних типах особистості: під-

приємець та бідняк. Людина-підприємець - 

активна, вольова, соціально-адаптована, ініці-

ативна, креативна, стресостійка людина, зі зді-

бністю до самоповаги, відчуття самоцінності, 

до ризику та з адекватним ставленням до гро-

шей (раціональним та позитивним). Людина-

бідняк - це людина пасивна, соціально слабо 

адаптована, зі слабкою волею, низькою ініціа-

тивністю, з низькою самооцінкою, з не адеква-

тним ставленням до грошей (зі знеціненням 

або переоцінкою значення грошей, великою 

тривогою щодо їх наявності чи відсутності) 

тощо. Так чи інакше мова йде про суб’єкт-

ність в загальній та індивідуальній економіч-

ній культурі. Людина-підприємець є суб’єк-

том економічних процесів своїх, своєї сім’ї, 

своєї країни, а людина-бідняк - ні.  

Депривація потреб, які існують у мало-

забезпечених сім’ях, має свої емпіричні про-

яви, одним з яких є нездатність утримувати на 

бажаному рівні границі власного психологіч-

ного простору. Це може проявлятись, в тому 

числі, у втраті суверенності такого його вимі-

ру, як простір економічних відносин. Отже, 

депривація потреби в матеріальному забезпе-

ченні (у матеріальній безпеці) може прямо зу-

мовлювати порушення в суверенності особис-

тості школяра. Суверенність як здатність збе-

рігати цілісність своїх границь - це основа не-

залежності та активної життєвої позиції осо-

бистості, у тому числі – в економічній сфері. 

С.К. Нартова-Бочавер пише, що суверенність 

є адаптивним механізмом, вона забезпечує 

продуктивність, саморегуляцію особистості. 

Примітною ознакою розвитку психологічної 

суверенності особистості є збереження та під-

вищення рівня захищеності і цілісності меж 

психологічного простору особистості, а також 

його розширення.  
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Існують відмінності в особливостях 

економічної соціалізації школярів з різним 

економіко-психологічним статусом. У малоза-

безпечиних сім’ях наслідується модель бать-

ків з умовною назвою “тяжіння до бідності”, у 

сім'ях з середнім та високим достатком наслі-

дується суб'єктність, тобто підприємницький 

тип економічної культури.   

Для підтвердження цих теоретичних 

гіпотез, нами був застосований комплекс ем-

піричних методик.  

Для того, щоб прояснити, як соціально-

економічно-психологічний статус родини 

впливає на процес становлення особистості 

школяра, ми використовували наступні емпі-

ричні методики: “Особистісний диференціал” 

та “Опитувальник соціальної адаптивнос-

ті” (Посипанов, 2002). 

Для того, щоб з’ясувати чи має депри-

вація потреби в матеріальній безпеці (отже, в 

достатку), що існує у малозабезпечених роди-

нах, вплив на формування суверенності, ми 

використовували методику “Суверенність 

психологічного простору” (Нартова-Бочавер, 

2012 р.).  

Для того, щоб прояснити як саме впли-

ває малозабезпеченість на особливості проце-

су економічної соціалізації школярів, ми вико-

ристовували наступні методики: Загальний 

тест на схильність до підприємництва (GET 2 

Test) у модифікації для підлітків (Дембицька, 

2019 р.), опитувальники “Тяжіння до біднос-

ті” (Васютинський, 2016) та “Ставлення до 

грошей” Семенова М.Ю. 

Крім того нами були використані мате-

матично-статистичні методи обробки даних: 

кореляційний аналіз, порівняльний аналіз, то-

що.  

Виклад основних результатів дослі-

дження. Вище ми представили три основних 

теоретичних гіпотези, психологічну прийнят-

ність та доречність яких ми досліджували у 

емпіричній частині дослідження, у якій взяло 

участь 138 школярів 8-10 класу. Група учнів з 

малозабезпечених родин склала 71 особу. За 

методикою “Особистісний диференціал” ми 

отримали наступні емпіричні дані. 

За шкалою О (самооцінка, самоповага, 

самоприйняття, задоволеність собою, аутоси-

мпатія) школярі з малозабезпечених родин 

отримали у 39% - низький рівень, у 61% сере-

дній рівень значень, а школярі з родин із сере-

днім та високим достатком у 21% значення 

низького рівня, у 69% - середнього рівня, а у 

10% - значення високого рівня. Такі показни-

ки свідчать про те, що у школярів з малозабез-

печених родин є схильність до знецінення се-

бе, до низької оцінки своїх досягнень, до міні-

муму задоволеності собою та аутосимпатії. 

Можливо, що економічна депривація родини 

відбивається назовні, у речах, які для школя-

рів старшого підліткового віку мають велике 

значення (одяг, гаджети, додаткові заняття, 

наприклад, з англійської мови тощо). Із зовні-

шньої неспроможності бути як однолітки з 

більш заможних родин, невпевненість перехо-
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дить у внутрішнє самовідчуття. 

За шкалою С (сила, впевненість,  неза-

лежність, воля, самовідповідальність, самоко-

нтроль) школярі з малозабезпечених родин 

отримали у 74% низький рівень, а у 26% - се-

редній рівень значень, а школярі з родин з 

більш впевненим економічним статусом у 

60% низькій рівень, у 24% середній рівень і у 

16% високий рівень значень по шкалі. Дана 

шкала відображає розвиток вольових якостей 

особистості. За допомогою кореляційного ана-

лізу ми виявили прямий зв'язок даних шкали 

С зі шкалою О (r=0,480*, кореляційне значен-

ня на рівні 0,05). І це означає, що розвиток цієї 

групи вольових якостей напряму залежить від 

самооцінки, самоприйняття та самоповаги. І 

отже для цієї групи особистісних якостей та-

кож має значення те, у якій родині розвиваєть-

ся школяр. Ми не залишаємо поза увагою й 

інші фактори та соціальні спільноти, але осно-

вні параметри особистості закладаються у ро-

дині.  

За фактором А (активність, екстравер-

тованість) школярі з малозабезпечених родин 

у 77% отримали низькі показники за шкалою, 

у 23% середні, а школярі з сімей з середнім та 

високим достатком у 54% низькі, у 35% серед-

ні і у 11% високі показники. Також кореляцій-

ний аналіз отриманих результатів показав за-

лежність активності особистості від вольових 

якостей (r=0,734*, кореляційне значення на 

рівні 0,01). Отже, сила, відповідальність та 

воля залежать від самоставлення, а активність 

та екстравертованість від волі та відповідаль-

ності і можна зробити висновок про те, що 

самоприйняття, адекватна самооцінка та впев-

неність у собі є чинить усі соціалізуючі ефек-

ти, в тому числі – і щодо становлення важли-

вих економіко-психологічних якостей особис-

тості. 

Для того, щоб прояснити отримані дані 

ми використали методики “Опитувальник со-

ціальної адаптивності”. Результати представ-

лені у таблиці 1. 

Конформність, лабільність та креатив-

ність забезпечують три різних способи адапта-

ції. Конформність відображає здібність прис-

тосовуватися до мінімуму соціальних груп та 

їх правил та традицій, ефективно у них взає-

модіяти мінімумом способів соціальної взає-

Таблиця 1. 

Порівняння адаптивності школярів з малозабезпечених сімей  
та з середнім і високим достатком 

  Мінімальна 
адаптив-

ність 

Висококон-
формний 
профіль 

Високолабі-
льний про-

філь 

Вискокреатив-
ний профіль 

Максимальна 
адаптивність 

Школярі із малозабезпечених 
сімей 

9% 66% 25% 0% 0% 

Школярі із сімей з середнім та 
високим достатком 

0% 37% 38% 13% 12% 
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модії, підпорядковуватися лідерам. У школя-

рів з малозабезпечених родин, високонформ-

ний профіль особистості представлений найбі-

льшою мірою - у 66%.  

Лабільність - здатність до взаємодії у 

різних групах, з різними правилами, з різними 

лідерами та традиціями, відпрацьованими вже 

способами соціальної взаємодії. Високолабі-

льний профіль проявлений у 25% школярів з 

малозабезпечених сімей і у 38% школярів з 

сімей з середнім та високим достатком.   

Висококреативний профіль відображає 

здатність особистості взаємодіяти у різних 

групах та встановлювати власні правила та 

традиції, шукати різні нові способи взаємодія-

ти у них, такий профіль виявлений у 13% шко-

лярів з сімей з середнім та високим достатком. 

Шкала “максимальна адаптив-

ність” (12% школярів з сімей з середнім та ви-

соким достатком) відображає здатність особи-

стості ефективно пристосовуватися до будь-

яких соціальних груп та способів взаємодій, 

гнучко змінювати способи пристосування.  

Шкала “мінімальна адаптивність” (9% 

школярів з малозабезпечених родин) відпові-

дає інтровертованості, сталості способів соціа-

льних взаємодій, мінімуму спроможності при-

стосовуватися.  

Кореляційний аналіз виявив взаємозв’-

язок шкали “максимальна адаптивність” зі 

шкалою “висококреативний про-

філь” (r=0,557, кореляційне значення на рівні 

0,01), а також між високолабільною та висо-

ккреативною шкалами (r=0,415, кореляційне 

значення на рівні 0,01).  

Автор методики пише, що у підлітково-

му віці індивідуальний профіль адаптивності 

досить нестійкій (Посипанов, 2002). Конформ-

ність у школярів – те явище, на наш погляд, 

що цілком має пояснення. За умов прагнення 

самостійності та автономії вони бурхливо до-

магаються їх. Що викликає відповідну реак-

цію соціального оточення і його нормативний 

вплив посилюється. Отже, підлітки змушені 

пристосовуватись до правил та традицій соці-

альних взаємодій і в родині, і в школі, і в групі 

однолітків. У більш старшому віці, коли само-

свідомість досягне більш високого рівня, з'яв-

ляться спроби інших способів комунікації, ін-

ших способів адаптуватися. Але ми змогли 

побачити загальну тенденцію: школярі з мало-

забезпечених родин проявляють більший кон-

формізм та меншу лабільність та креативність, 

які, на наш погляд, є ознакою суб’єктності у 

всій багатозначності та багатовимірності про-

цесів соціалізації.  

Для того, щоб з’ясувати, якою мірою 

суверенності володіють школярі з різних ти-

пів родин, нами була застосована методика 

С.К. Нартової-Бочавер “Суверенність психо-

логічного простору”.  

Суверенність, як визначає автор, відо-

бражає здатність особистості контролювати та 

визначати свої границі, свій особистісний про-

стір та підтримувати баланс між власними по-

требами та потребами інших людей, вона є 
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адаптивним механізмом, забезпечує продукти-

вність та саморегуляцію особистості (Нартова

-Бочавер, 2014). На психологічну суверенність 

впливають як зовнішні так і внутрішні умови 

та фактори. Наприклад, якщо школяр не має 

власної кімнати, його суверенність постійно 

порушується, що спочатку може визвати 

злість та бажання відстоювати власні фізичні 

та психологічні границі, але згодом порушен-

ня границь вже не викликає бурхливої емоцій-

ної реакції, входить у звичку, та, можливо у 

подальшому будь-яке порушення фізичних чи 

психологічних границь особистості буде 

сприйматися спокійно та вважатися нормаль-

ним процесом. 

За даною методикою ми отримали на-

ступні результати: школярі з малозабезпече-

них родин у 42% мають середній рівень і у 

68% низький рівень суверенності; школярі з 

сімей з середнім та високим достатком у 11% - 

високий, у 52% середній, у 37% низький рівні 

суверенності. Тобто можна зробити висновок, 

що у сім'ї з середнім та високим достатком 

більше можливостей сформувати в школяра 

суверенним його психологічний простір, це 

стосується не тільки суверенності фізичного 

простору (власної кімнати, взагалі власності 

чи грошей), але й суверенності звичок, ціннос-

тей, смаків.  

Отже, як бачимо з результатів поперед-

ніх методик, малозабезпеченість родини, в 

якій формується особистість школяра, впливає 

на його адаптацію, на його самоприйняття, 

самооцінку, соціальну та життєву активність, 

вольову регуляцію та суверенність психологі-

чного простору. На вирішення питання про 

особливості економічної соціалізації школярів 

з малозабезпечених родин була направлена 

друга частина нашого дослідження.  

Одним з показників сформованої еко-

номічної культури особистості є адекватне 

ставлення, в нашому розумінні - раціональне 

та позитивне. (Москаленко, 2006, та ін.). По-

зитивне та раціональне ставлення до грошей у 

старшокласників, відсутність жадібності, три-

воги, пов'язаної із грошима буде для нас слу-

гувати показником того, що сім'я як агент еко-

номічної соціалізації була ефективною у своє-

му впливі на становлення економічної культу-

ри дитини.   

За методикою “Ставлення до грошей” 

ми отримали наступні результати.  

За шкалою 1 (позитивне та раціональне 

ставлення до грошей): низький рівень прояв-

лений у 10% школярів з родин з середнім та 

високим достатком та у 23% школярів з мало-

забезпечених родин; середній рівень значень 

шкали виявився у 58% школярів з родин з се-

реднім та високим достатком та у 68% школя-

рів з малозабезпечених родин; високий рівень 

значень показало 32% школярів з родини з 

високим та середнім достатком та 9% школя-

рів з малозабезпечених родин.  

За шкалою 2 (фіксація на грошах, мо-

тив економії): низький рівень значень показа-

ло 17% школярів з родин з середнім та висо-
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ким достатком і 12% школярів з малозабезпе-

чених родин;  середній рівень - 62% та 69%; 

високий рівень - 21% школярів з родин з сере-

днім та високим достатком та 19% школярів з 

малозабезпечених родин.  

За шкалою 3 (тривожність, пов’язана з 

грошима): 8% низький рівень, 73% середній та 

19% високий рівень значень у школярів з сі-

мей з середнім та високим достатком; 10% ни-

зький рівень, 64% середній та 26% високий 

рівень показників у школярів з малозабезпече-

них родин.  

За шкалою 4 (негативні емоції, напру-

ження стосовно грошей): 10% - низькій, 67% - 

середній та 23% - високий рівень показників у 

школярів з сімей з середнім та високим доста-

тком; 54% - середній та 46% високий рівень 

показників напруження у школярів з малоза-

безпечених сімей.  

За шкалою 5 (психотерапевтична функ-

ція грошей): у школярів з малозабезпечених 

родин значення низького рівня у 27%, серед-

нього - у 62%, високого рівня - у 11%. У шко-

лярів з родин з середнім та високим достат-

ком: низький рівень у 34%, середній - 57%, 

низький рівень значень по шкалі у 9%.  

Отже, результати, отримані за даною 

методикою, спонукають до наступних уза-

гальнень. У більшості школярів обох груп пе-

реважають середні значення по п’яти  шкалах. 

Але у школярів з малозабезпечених родин бі-

льше проявлений високий рівень тривожності 

та негативних емоцій, пов’язаних з грошима, 

рівень психотерапевтичної функції грошей 

(гроші як ліки та як задоволення), рівень фік-

сації на грошах та мотив економії та менше 

проявлений високий рівень позитивного та 

раціонального ставлення до грошей.  

Отримані результати підтверджують 

результати, отримані за методикою “Тяжіння 

до бідності”. Школярі з малозабезпечених ро-

дин показали наступний розподіл: низький 

рівень - 19%, нижче середнього - 17%, серед-

ній рівень - 33%, вище середнього - 26%, ви-

сокий рівень - 5%. Школярі з сімей з середнім 

та високим достатком: низький рівень - 22%, 

нижче середнього - 31%, середній рівень - 

27%, вище середнього - 20%.  

Автор методики називає “тяжінням до 

бідності” комплекс особистісних рис, таких 

як: знижена цінність індивідуальності, низька 

самооцінка, низьке прагнення до самоактуалі-

зації, схильність до уникнення відповідально-

сті, труднощі у виборі, екстернальне прийнят-

тя вимушеності, закріплена безпорадність, 

знижена здатність саморегуляції, обмежена 

просторово-часова орієнтація, послаблена ін-

тегрованість поведінки, звужений діапазон 

відхилень від соціальних стандартів, схиль-

ність до захисних реакцій, тощо. Бачимо, що 

школярі з малозабезпечених сімей в більшій 

мірі показали середній та вище середнього 

рівні тяжіння до бідності (Васютинський, 

2016).  

Кореляційний аналіз результатів пока-

зав дві важливих залежності: між тяжінням до 
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бідності та раціональним та позитивним став-

ленням до грошей  (r= -,626*, кореляційне зна-

чення на рівні 0,05) та між шкалою С (сила, 

воля) методики “Особистісний диференці-

ал” (r= -,595*, кореляційне значення на рівні 

0,05). Кореляційний аналіз говорить нам про 

зворотну залежність: чим менш проявлені во-

льові якості особистості, тим менш раціональ-

ним та менш позитивним є ставлення до гро-

шей, тим більше тяжіння до бідності. До того 

ж тим тяжче та довше, очевидно, в таких сім'-

ях проходить процес інтеріоризації школяра-

ми економічної культури родини та суспільст-

ва. 

Протилежністю особистостям, що є но-

сіями культури бідності, ми вважаємо підпри-

ємницький тип особистості. Українські дослі-

дники (Авер’янова, Москаленко, 2005; Демби-

цька, 2019) визначають підприємливість як 

суб'єктність особистості в економічній діяль-

ності, як здатність особистості брати на себе 

відповідальність за матеріальне забезпечення 

себе та своєї сім'ї, але також і за створення та 

віддачу ще однієї частки прибутку, що виділя-

ється на розвиток суспільства, допомогу ін-

шим. Підприємливість включає в себе також 

конкурентноздатність, креативність, впевне-

ність у пошуку та реалізації власних ресурсів, 

незалежність дій та мислення, відповідаль-

ність, самоорганізованість тощо.   

Для того, щоб виявити в яких сім'ях 

найчастіше формується особистість-

підприємець, ми використали методику 

“Схильність до підприємництва” (GET 2 Test) 

у модифікації Дембицької Н.М. Ми отримали 

наступні результати (таблиця 2).  

Як бачимо з таблиці, у школярів із ма-

лозабезпечених сімей нижче показники по 

всім шкалам. Менше проявлена мотивація до-

сягнень, автономія, креативність, внутрішній 

локус контролю та креативність.  

Крім того, кореляційний аналіз виявив 

Таблиця 2. 

Результати дослідження загальної схильності школярів з сімей  
з різним економіко-психологічним статусом 

  Мотивація 
досягнень 

Автономія Креатив-
ність 

Схильність 
до виважено-

го ризику 

Локус конт-
ролю 

Школярі з сімей 
з середнім та 
високим достат-
ком 

низький 0% 0% 0% 0% 0% 

середній 78% 69% 79% 80% 76% 

високий 22% 31% 21% 20% 24% 

Школярі з мало-
забезпечених 
сімей 

низький 0% 0% 3% 0% 0% 

середній 90% 93% 87% 98% 93% 

високий 10% 7% 10% 2% 7% 
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наступні зв’язки між шкалами: 

 шкала мотивація досягнень та шкала 3 

(тривожність) методики “Ставлення до 

грошей” (r= -,423*, кореляційне значен-

ня на рівні 0,05), що говорить нам про 

те, чим більше мотивація досягнень, тим 

менше тривожність, пов’язана з резуль-

татами, в нашому випадку це скоріше 

взаємозв’язок “заробіток - платня”; 

“мотивація досягнень” та “тяжіння до 

бідності” (r= -,474**, кореляційне зна-

чення на рівні 0,01) - чим більше мотива-

ція досягнень, тим менш виражений фе-

номен “тяжіння до бідності”; 

 шкала “автономія” та рівень тяжіння до 

бідності (r= -,424**, кореляційне значен-

ня на рівні 0,01); шкала “автономія” та 

шкала “мотивація досягнень”(r= ,457*, 

кореляційне значення на рівні 0,05). Пер-

ший взаємозв’язок розкривається тезою 

про те, що чим вище автономія особис-

тості, тим нижче рівень тяжіння до бід-

ності. І чим більше рівень автономії, тим 

вище мотивація досягнень. Цілком ясно, 

що мова йде як раз про те, що люди, що 

є носіями культури бідності – мають бі-

льше залежності від обставин, від влас-

них ресурсів, від установок та цінностей, 

сформованих впродовж онтогенезу, а 

незалежність особистості це як раз такі 

показник іншої моделі економічної соці-

алізації – людини-підприємця; 

 шкала “креативність” та шкала 

“мотивація досягнень”(r=,510**, кореля-

ційне значення на рівні 0,01). Бачимо, 

що чим вище мотивація досягнень, тим 

більшу креативність у процесах соціаль-

ної взаємодії та в економічних процесах 

проявляє особистість; 

 шкала “схильність до ризику” - шкала 

“креативність” (r= ,533**, кореляційне 

значення на рівні 0,01); 

 шкала “локус контролю” та шкалами ме-

тодики “Ставлення до грошей”: зі шка-

лою 3 - тривожність (r= -,466**, кореля-

ційне значення на рівні 0,01); шкалою 4 - 

негативні емоції, напруження (r= -

,459**, кореляційне значення на рівні 

0,01). Люди із зовнішнім локусом конт-

ролю мають звичку виправдовувати себе 

зовнішніми обставинами, орієнтуватися 

на зовнішні мотиви у діяльності, на зов-

нішню підтримку, тощо, звідти й оборот-

ній кореляційний зв'язок із тривожністю 

та негативними емоціями, пов’язаними з 

грошима.  

Тобто, як бачимо, існує тісний прямий 

та зворотній зв’язок між показниками шкал 

різних методик. То можна сказати, що ми до-

вели основні теоретичні гіпотези, що висуну-

ли перед проведенням емпіричного дослі-

дження: у школярів з малозабезпечених родин 

ми виявили тенденцію до розвитку деяких ва-

жливих особистісних рис особистості – носія 

бідності: тенденцію до зовнішнього локусу 

контролю, високонформного типу адаптації, 
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низький рівень суверенності та креативності; 

тривожність, фіксацію та негативні емоції у 

ставленні до грошей, низькі показники самоо-

цінки, саморегуляції та активності.  

У школярів з сімей з середнім та висо-

ким достатком виявилася тенденція до форму-

вання підприємницького типу особистості: 

більш високий рівень активності та суверен-

ності, схильність до внутрішнього локусу кон-

тролю, більш високий рівень самооцінки та 

само прийняття, більше схильність до позити-

вного та раціонального ставлення до грошей, 

схильність до високолабільного та висококре-

ативного типу адаптації, низькі показники за 

методикою «тяжіння до бідності» та більш 

високі за методикою «схильність до підприєм-

ництва».  

Тобто можна зробити висновок про те, 

що економіко-психологічний статус родини 

має для економічної соціалізації вирішальне 

значення, що деривація основних потреб осо-

бистості протягом онтогенезу дійсно має 

вплив на формування особистості школярів.  

Висновок. Результати проведеного ем-

піричного дослідження свідчать про існування 

відмінностей у особливостях економічної со-

ціалізації школярів з різним економіко-

психологічним статусом. У малозабезпечених 

сім’ях дитиною наслідується модель економі-

чної поведінки батьків з умовною назвою 

“тяжіння до бідності”. У сім’ях з середнім та 

високим достатком наслідується суб'єктний 

тип поведінки, що корелює з економічною ку-

льтурою підприємливої людини. Це поясню-

ється тим, що економічна соціалізація школя-

рів – багатоплановий та багатофакторний про-

цес. Економічна культура суспільства засвою-

ється ними завдяки впливові соціалізуючих 

агентів: через референтні групи (секції, групи 

членства тощо), через організації, де процес 

соціалізації набуває цілеспрямованого харак-

теру (наприклад, школа), через суспільство 

(ЗМІ, новини, тощо), але особливим, найваж-

ливішим агентом соціалізації взагалі, та еко-

номічної соціалізації, зокрема, виступає роди-

на. В кожній родині практикуються специфіч-

ні стратегії економічної поведінки у зв’язку з 

орієнтацією на економічні цінності як суспіль-

ства (те, що є належним для усіх членів суспі-

льства) так і самої сімейної системи (те, що 

цінне і належне з точки зору батьків). В кож-

ній родині свої неповторні способи оперуван-

ня  власністю, грошима (у тому числі – кише-

ньковими), специфічні механізми забезпечен-

ня сімейного матеріального достатку 

(контролю витрат, планування бюджету то-

що). Діти інтеріоризують (усвідомлюють, пі-

знають і практично освоюють) усі притаманні 

родині цінності, установки, емоції, мотивації, 

ставлення щодо власності, ведення домогос-

подарства тощо. Тільки наприкінці юнацького 

віку, коли розвивається самосвідомість, з’яв-

ляються внутріошньособистісні можливості, 

ресурси для практикування відмінних від ба-

тьківських моделей економічної поведінки та 

апробувати креативні, власні. Так, з першим 
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трудовим досвідом цінність грошей пізнається 

в усій повноті та можуть змінитися економічні 

ставлення та цінності. Економічної культура 

особистості може набути нових ознак і розви-

ватись у кардинально новому напрямі. Та дос-

від практикування економічних цінностей ба-

тьківської сім’ї даватиметься взнаки кожен 

раз в момент прийняття економічно важливих 

рішень (оскільки особистість апелюватиме до 

вже знайомого, звичного способу вчиняти у 

стосунках з іншими суб’єктами економіки), 

становлячи закономірну альтернативу новому 

економічному досвідові.  Ситуація загострю-

ються тим, що суспільна економічна культура, 

особливо в нашій країні,  -  досить суперечли-

ве і строкате. Це відбивається і на процесі еко-

номічної соціалізації членів суспільства. Для 

якихось родин звичайною справою є  практи-

кування сумнівних з точки зору суспільної 

моралі способів заробітку. А сім’ї з більшими 

адаптаційними можливостями, для яких хара-

ктерний більш активний, креативний, підприє-

мницький тип економічної культури, діють 

вже іншими способами. І, отже, наслідуючи 

економічну культуру родини, особистість 

школяра  може розвиватись за такими поляр-

ними стосовно одна одної напрямами соціалі-

зації. Про констатацію цього факту свідчить  

наше емпіричне дослідження.  

Перспективи подальших досліджень. 

У подальших наукових пошуках ми будемо 

вирішувати питання про міру та особливості 

впливу сімей з різним економіко-

психологічним статусом на процес економіч-

ної соціалізації школярів. Найбільшу увагу ми 

плануємо приділити питанню того як саме, 

яким чином та в якій мірі економічна соціалі-

зованість батьків впливає на підростаюче по-

коління.  
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RESEARCH ON ECONOMIC SO-
CIALIZATION OF PUPILS FROM LOW-

INCOME FAMILIES 
 

ABSTRACT 

 

The article presents the theoretical and 

empirical study on economic socialization char-

acteristic for pupils from low-income families. 

The article describes both the theoretical ap-

proaches to the problem of low income and the 

empirical methods to study pupils’ economic so-

cialization. The scientific achievements made by 

researchers in many fields of knowledge and re-

lated to the problem of economic socialization are 

analyzed.  

Particular attention is paid to subjectivity, 

adaptation and sovereignty of personal psycho-

logical area as psychological sources for pupils’ 

effective economic socialization.  

The concepts of “culture of poverty” and 

“culture of an entrepreneurial person” are re-

vealed. They are identified as key phenomena, 

which are studied theoretically and empirically in 

the context of pupils’ economic socialization. 

They are two vectors, according to which a 

child’s socialization in the modern family can be 

directed. Each of these concepts includes a set of 

personal traits, values, activities, motivations, 

knowledge, skills and attitudes. The idea is sub-

stantiated that the leading psychological mecha-

nism of pupils’ socialization process is the inter-

nalization of the culture of poverty practiced 

since childhood in their families. Consequently, 

great re-socialization efforts are required to form 

and further develop an entrepreneurial culture of 

children from low-income families. This goal 

achievement is additionally complicated as the 

both types of economic culture (poverty and en-

trepreneurship) coexist and are practiced more or 

less in the modern Ukrainian families. So, this 

article presented the empirical study aimed at de-

tailed elaboration of these phenomena and con-

firming the basic assumptions about their mani-

festations. 

 The article also presents the comparative 

analysis of the psychological factors influencing 

economic socialization of pupils from families 

with different economic and psychological status-

es. The performed correlation analysis shows the 

existing correlations between pupils’ personal 

characteristics and indicators of their economic 

socialization. The differences between the eco-

nomic socialization of pupils from middle- and 

high-income families and that of pupils from low-

income families are empirically explained. The 
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article proves that pupils from low-income fami-

lies really inherit the parental model of “culture 

of poverty”, and children from middle and high 

income families tend to form an entrepreneurial 

personality and the appropriate model of econom-

ic socialization. 

Keywords: socialization, economic social-

ization, entrepreneurial culture, low income, en-

trepreneurial personality type, poverty aspiration. 
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МАЛООБЕСПЕЧЕННЫХ СЕМЕЙ 

 

АННОТАЦИЯ 

В статье освещаются результаты теоре-

тико-эмпирического исследования особенно-

стей экономической социализации школьни-

ков из малообеспеченных семей. В статье 

представлены как теоретические подходы к 

проблеме малообеспеченности, так и методи-

ка эмпирического исследования экономиче-

ской социализации школьников. Проанализи-

рован научные разработки исследователей из 

многих областей знаний, посвященные реше-

нию проблемы экономической социализации.  

Особое внимание уделено субъектно-

сти, адаптации и суверенности как психологи-

ческим факторам продуктивной экономиче-

ской социализации школьника.  

Раскрыты понятия «культура носителя 

бедности» и «культура предприимчивого че-

ловека», которыми обозначены ключевые фе-

номены, изучаемые нами теоретически и эм-

пирически в контексте экономической социа-

лизации школьников, ведь это два вектора, в 

соответствии с которыми может разворачи-

ваться процесс социализации ребенка в совре-

менной семье. Каждое из этих понятий вклю-

чает в себя комплекс личностных черт, ценно-

стей, активностей, мотиваций, знаний и уме-

ний, отношений. Обоснована идея о том, что 

ведущим психологическим механизмом про-

цесса экономической социализации школьни-

ка является интериоризация культуры носите-

ля бедности, практикуемая с детства в роди-

тельской семье. Следовательно, больших ре-

социализующих усилий требует формирова-

ния и дальнейшее развитие культуры пред-

приимчивого человека у детей из малообеспе-

ченных семей. Тем более усложняется этот 

процесс, поскольку оба типа экономической 

культуры (бедности и предприимчивости) со-

существуют, практикуемые в большей или 

меньшей степени в современной украинской 

семьи. Эмпирическое исследование, представ-

ленное в данной статье, направлено на кон-

кретизацию сущности этих феноменов и на 

подтверждение основных предположений от-

носительно их проявления.  

Также в статье приводятся результаты 

сравнительного анализа психологических фак-

торов экономической социализированности 
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школьников из семей с разным экономико-

психологическим статусом. С помощью кор-

реляционного анализа показана взаимосвязь 

между личностными особенностями школьни-

ков и показателями их социализации, в част-

ности экономической. Эмпирически выяснены 

и объяснены различия экономической социа-

лизации школьников из семей со средним и 

высоким достатком и из малообеспеченных 

семей. Доказано, что школьниками из мало-

обеспеченных семей действительно наследу-

ется родительская модель «культура носителя 

бедности», а школьники из семей со средним 

и высоким достатком имеют тенденцию к 

формированию предпринимательского типа 

личности и соответствующей модели эконо-

мической социализации. 

Ключевые слова: социализация, эконо-

мическая социализация, экономическая куль-

тура личности, малообеспеченность, предпри-

нимательский тип личности, тяготение к бед-

ности. 
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